GRAZYNA RZEHAK — NAJWIEKSZY SUKCES

Zaczetam tez dochodzi¢ sama do wniosku, ze bardzo dobrze jest pozna¢ wtasny biznes tam
gdzie sie pracuje, zeby jak najlepiej dostarcza¢ np. kandydatéw czy programowac programy
rozwojowe. | zdecydowatam sie przejs¢ do sprzedazy. Zaczetam pracowac jako Key Account
Manager. Z zatozenia miato by¢ to 18, no maksymalnie do 24 miesiecy, ale polubilismy sie ze
sprzedazg dos¢ mocno, w zwigzku z tym pracowatam w sprzedazy przez prawie 5 lat, 4 i p6t
roku, przechodzac przez w zasadzie wszystkich klientow tzw. kluczowych, Key Accounts.
Zaczynatam od mniejszych sieci supermarketowych a konczytam na najwiekszych klientach

typu Metro czy Grupa Carrefour.



